Azubis arbeiten in Eigenregie

Angehende Tischler und Kaufleute richten Werksverkauf der Molda neu ein

akm Dahlenburg. In einem
neuen Glanz erstrahlt der
Werlsverkauf der Molda AG in
der Gartenstralle. Gemeinsam
mit Auszubildenden der Mibel-
werkstitte Wassermann haben
kaufminnische Azubis der Maol-
da ihre Geschiftsriume umge-
staltet. ,Das war wirklich drin-
gend notwendig, denn bislang
hatten wir nur eine provisori-
sche Einrichtung®, sagt die der-
zeit geschiftsfiihrende Auszu-
bildende Sabrina Schenk. Seit
Beginn des Werksverkaufs vor
drei Jahren liegt dessen Organi-
sation allein in den Hinden der
Molda-Auszubildenden.  Und
die entschieden kiirzlich, end-
lich ein neues Mobiliar anzu-
schaffen. lhre Bedingung: Auch
dieses sollte von Auszubilden-
den in vijlliger Eigenregie ange-
fertigt werden.

Ein Vorhaben, das sich als
. unerwartet schwierig erwies.
Mario Eisenblétter, angehender
Industriekaufmann, kontak-
| tierte etliche Tischlereien der
Region mit dem Anliegen der
Jungunternehmer. Ohne Erfolg:
.Viele hatten {iberhaupt keine
Azubis, andere wollten den Auf-
trag nicht komplett in die Hin-
de ihrer Lehrlinge legen.” Ein
offenes Ohr fanden die Werks-
verkiufer schliefilich bei der
Liineburger  Mdabelwerkstitte

Wassermann. ,Ich war sofort
begeistert von der ldee”, sagt
Inhaber Hubertus Wassermann.
Das sei schlieflich die besie
Maglichkeit, um Selbststindig-
leeit und Verantwortung bei den
Berufsanfingern zu fdrdern.

(Uber ihren ersten eigenen
Auftrag freuten sich auch Urias
Braun (18) und Sebastian Voigt
(18). In Absprache mit den
Azubis der Molda unternahmen
die angehenden Tischler Pla-
nung, Kostenkallkulation,
Durchfiihrung und Einbau von
Verkaufstresen und Regalen.
LAlles verlief ohne Komplika-
tionen”, erzihlt Voigt stolz.

Yor dem Einbau hatten die
Azubis die Geschiftsriume aus-
gemistet und gestrichen. Eine
neue Beleuchtung vervollstéin-
digt bald die neue Gestaltung
des Werksverkaufs, Doch nicht
genug: Wir brauchen unbe-
dingt einen neuen Fullboden®,
sagt Sabrina Schenk. Damit sei
dann aber vermutlich das Jah-
resbudget von 3000 Euro aus-
geschopft. Nicht aber der Ta-
tendrang der jungen Geschifts-
leute. Eine eigene Homepage
hat jetzt Tobias Eisenblitter in
Heimarbeit erstellt: www mol-
da-werksverkauf.de. . Geplant
ist aulerdem, irgendwann einen
Online-Shop einzurichten®,
verriit der 23-Jihrige.
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Verkauf fiir guten Zweck

Verkauft werden in den Réu-
men des Werlisverkaufs derzeit
auBerdem diverse aussortierte
Drucker, Faxgerite, Kopierer
und Toner aus der Firma. Der
Erlts dient einem guten Zweck
- er wird gespendet an den
Samigemeindejugendring, die
Fiirstenwallschule und das
Dahlenburger  Schulzentrum.
Etwa zwei Drittel der Geriite
wurden bereits verkauft, 2800
Euro kamen dabei zusammen.
Noch etwa 35 der gebrauchten,

aber iiberholten und gereinigten
Gerdite sind noch bis Ende
Januar im Werksverkauf erhalt-
lich, immer dienstags und don-
nerstags von 9 bis 11 Uhr und
von 13 bis 15 Uhr in der
Miihlenstrale 1, rechts vom
Werkstor. AuRerhalb dieser
Zeiten kinnen Termine auch
vereinbart werden unter
& 05851/88326 oder via E-
Mail an werksverkauf@molda.

de. Ein Transport nach Liine-
burg ist mbglich.
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